Intervjuguide for eksterne fagfolk
(Jord-ekspert/agronomisk radgiver/selger/maskinprodusent/finansiell radgiver)

GENERELLE SPORSMAL:
Deg som person/arbeidstaker:
¢ Har du som “arbeidstaker” dannet deg erfaringer om hvordan & radfere bender hvis de
er usikre rundt? (mangler, styrker, forbedringspotensiale)
e Har du fatt inntrykk av/feler at bender driver med erfaringsdeling? (apen
kommunikasjon? hemmelig/taushetsbelagt?)
¢ Hyvilke av dine egenskaper foler du lenner seg & ha i din jobb?
¢ Hvordan lgser du nye utfordringer/svarer pa spersmél bender kommer med?
¢ Som arbeidstaker, hvordan spersmal svarer du oftest pa?

Ved investering:
e Hyvilke barrierer tenker du er mest relevant for bender? (skonomi, kunnskap, etc)
¢ Hyvilke kriterier opplever du at bender ser pé nér de vurderer & investere?

Ny teknologi:
¢ Hvordan opplever du utviklingen av ny teknologi i landbruket? / Foler du at
utviklingen henger sammen med behovet til bendene i norsk jordbruk? /Vil du si at
redskapene utvikler seg i samsvar med omgivelsene/behovet i norsk landbruk?
¢ Hvordan oppdateres du pa ny innovasjon i landbruket? (NLR, Bondelaget,
jobbrelatert, annet?)

Avsluttningsvis, kjenner du noen som vurderer & investere i en direktesdmaskin? Evt. ikke vil
investere i en slik maskin?

SPORSMAL TIL ULIKE SEKTORER/ARBEIDSTAKERE:
Spersmal til jord-ekspert:

¢ Hvordan ble du med i prosjektet du har deltatt i? Hvordan var foresperselen?
Konsekvenser ved bruk av direktesaing? noen felter som ikke spirer like godt?
Endret resultat pa avling (bedre avling? dérligere?)
Pavirkingner pa marktrykk?
Hvordan jord det passer for? hvilket omréde er den jorda i?
Er det ulike bruksomrader til tind- vs. skal-maskiner i jordforholdene i Qstfold?
Hender det at du er i kontakt med bender for & ridgi dem om hva de ber gjere?

Spersmal til agronomisk radgiver:
o Prosjektet du har veert med i: nér startet det? hvordan har tilbakemeldingene vert? fra
pilotbgnder, akterer, etc.?
e Kan du beskrive hvilke konsekvenser som kan oppsta ved bruk av direkteséing?

Spersmal til selger:
e Hva er dine arbeidsoppgaver som selger?
Hva er det du selger? Hvordan maskiner?
Hva fikk deg til 4 bli selger i selskapet?
Er det noen kjennetegn ved bender som liker & vaere pionerer/tidlig ute?
Hvor mye oppfelging bistar selskapet eller produsenter med? Opplever du at bendene
er forneyd med mengden?
¢ Har du fatt tilbakemelding pa om avlingen har gitt endret resultat etter investeringen?
(bedre avling? darligere?)



Spersmal til produsent:
e Produktsortimentet deres: har dere vanlige sdmaskiner ogsé, eller bare
direktesdmaskiner?
e Maskinen blir kategorisert ut ifra hvor mye den behandler jorden. Hvordan pévirker
kategoriseringen dere?
e Har du direkte kontakt med bender, eller via selgere?
e Hyvilke tilbakemeldinger fra brukerne er mest gjentagende? Noen eksempler pa
gjentagende tilbakemeldinger?
¢ Hvordan pévirker tilbakemeldingene/kommentarer deres utvikling av maskiner
(direktesdmaskiner)? basert pa brukererfaring?
e Har utviklingen av deres direktesamaskin noe sammenheng med utviklingen pa
treskere?
e Er det ulike brukeromrader til tind- eller sk&lmaskin? Hvorfor?
e Erdet bevist at det er bedre resultat pa avlingen hvis direktesadd (bedre avling?
dérligere?)

Spersmal til finansiell radgiver i LB:
¢ Hva er dine tanker rundt at lonnsomheten til gdrdene er vanskeligere nd? Har det veert
noen endringer i finansieringsevnen til bender?
¢ Hyvilke trender ser du for gkonomien i landbruket?
¢ Hvilke pavirkninger medfores av nytt reglement/nye retningslinjer?



